
Gestalten Sie Wachstum an der Schnittstelle von Wissenschaft, Strategie & Markt

Unser Kunde ist ein innovatives, wachstumsstarkes Biotechnologie-Unternehmen mit Sitz in Wien, ein Spin-off
einer renommierten technischen Universität. Mit einer bahnbrechenden Technologieplattform für orale und gezielte
Wirkstoffverabreichung adressiert das Unternehmen zentrale Herausforderungen der pharmazeutischen Entwicklung.
In einer entscheidenden Skalierungsphase wird nun eine Schlüsselposition besetzt.

Senior Business Development Lead (m/w/d) Biotechnologie
Ihre Mission

Als Senior Business Development Lead übernehmen Sie eine zentrale Rolle im weiteren Wachstum des
Unternehmens. Sie agieren als verbindendes Element zwischen Wissenschaft, Management und externen Partnern
und treiben aktiv die kommerzielle Positionierung einer hochinnovativen Technologie voran.

Diese Rolle richtet sich an Persönlichkeiten, die strategisch denken, operativ umsetzen und sich langfristig als
unternehmerischer Sparringspartner positionieren möchten.

Ihre Verantwortung

Strategischer Ausbau und Pflege internationaler Kunden- und Partnerbeziehungen
Identifikation, Bewertung und Priorisierung neuer Business Opportunities
Enge Zusammenarbeit mit Management, Scientific Teams und externen Stakeholdern
Vorbereitung und Koordination kommerzieller und rechtlicher Unterlagen (NDAs, MTAs, Angebote)
Entwicklung maßgeschneiderter Pricing-Modelle, Angebots- und Follow-up-Strukturen
Unterstützung bei Vertragsverhandlungen, Term Sheets und Deal-Strukturen
Mitwirkung bei In- und Out-Licensing-Bewertungen (wissenschaftlich, regulatorisch, kommerziell)
Erstellung von Markt-, Wettbewerbs- und Partnerschaftsanalysen
Entwicklung von Marketing-, Pitch- und Konferenzmaterialien
Mitarbeit an Finanzprojektionen und projektbasierter Umsatzplanung
Vorbereitung von Unterlagen für Board-, Partner- und Gesellschaftermeetings
Sicherstellung einer reibungslosen Kommunikation zwischen wissenschaftlichen, operativen und kaufmännischen
Einheiten
Hands-on-Unterstützung bei operativen Themen, wo Wirkung zählt



Ihr Profil

Abgeschlossenes Studium (MSc oder PhD) in Biotechnologie, Pharmazie oder Life Sciences
Mindestens 5 Jahre relevante Erfahrung in Business Development, Sales oder Projektmanagement
Starkes wissenschaftliches Verständnis im biotechnologischen / pharmazeutischen Umfeld
Erfahrung in der Erstellung kommerzieller und kundenorientierter Unterlagen
Sicherer Umgang mit CRM- und Projektmanagement-Tools
Sehr gute Kommunikations- und Präsentationsfähigkeiten
Unternehmerische Denkweise, hohe Eigenverantwortung und Umsetzungsstärke
Hands-on-Mentalität und Freude an Gestaltung
Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse
Internationale Reisebereitschaft (~30 %)

Von Vorteil

Erfahrung in Drug Delivery, Formulierung oder Lipiden
Bestehendes Netzwerk in Biotech / Pharma
Kenntnisse in Finanzplanung, Forecasting oder Go-to-Market-Strategien
Grundverständnis regulatorischer Entwicklungsprozesse

Das Angebot

Strategische Schlüsselposition mit hoher Sichtbarkeit und direktem Einfluss
Enge Zusammenarbeit mit Top-Management und Board
Mitarbeit an einer einzigartigen, skalierbaren Technologieplattform
Großer Gestaltungsspielraum und echte Entwicklungsperspektive
Perspektivisch Entwicklung in eine C-Level-Rolle möglich
Jahresbruttogehalt ab € 95.000 mit klarer Bereitschaft zur Überzahlung
Überdurchschnittliches, performancebasiertes Vergütungsmodell mit unbegrenztem Bonuspotenzial
Flexible Arbeitsmodelle und modernes Arbeitsumfeld
Zusätzliche attraktive Benefits, z. B. dienstfreie Fenstertage

Klingt nach der Rolle, in der Sie wirklich Wirkung entfalten können?
Dann freuen wir uns auf Ihre Unterlagen.

Jetzt bewerben

globe personal services GmbH
Christine Konlechner-Leeb MAS

Walcherstraße 2A -Stock 10, Top 2 in 1020 Wien
M: +43 1 713 02 77 - 81
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